Jak rozumiana jest dziatalnos¢ handlowa? jak bedzie ona weryfikowana w kontekscie zapisu
Regulaminu "Pomoc nie moze by¢ udzielona na realizacje projektu dotyczgcego dziatalnosci
handlowej (handlu obcymi wyrobami lub obcymi ustugami)"? Czy przedsiebiorca nie bedacy
bezposrednim producentem przedmiotu eksportu lecz majgcy na jego produkcje realny
wptyw moze przystgpi¢ do ztozenia wniosku o dofinansowanie?- Producent moze zleci¢
fizyczng produkcje podmiotowi zewnetrznemu i nadal bedzie pozostawat producentem tego
produktu, o ile produkcja jest realizowana na jego zlecenie, wg jego projektu, pod jego
marka, znakiem firmowym i bierze za ten produkt odpowiedzialnos¢. Tym samym jezeli
powyzsze warunki zostang spetnione taki producent moze przystgpi¢ do naboru.

Jaka jest definicja "producenta”, co jesli zlecamy produkcje na zewnetrz, ale ta produkcja jest
wykonywana w zewnetrznym zaktadzie na nasze zlecenie (outsourcing produkcyjny)
Dokumentacja konkursowa nie zawiera bardziej szczegétowego doprecyzowania wykluczonej
ze wsparcia samej dziatalnosci handlowej, anizeli podane w nawiasie: handel wyrobami lub
ustugami obcymi. Wykluczenie obejmuje przyktadowo samych posrednikéw handlowych,
sprzedawcéw, dystrybutoréw — wskazujgc tym samym, ze wsparcie adresowane jest do
producentow: wytwdrcéw czy bezposrednich wykonawcow ustug. Wobec braku
dedykowanej dla konkursu definicji producenta nalezy odwotad sie do powszechnie
obowigzujgcego prawa i praktyki gospodarczej. Producent wg ustawy z dnia 12 grudnia 2003
r. 0 ogélnym bezpieczenstwie produktdw to przedsiebiorca prowadzacy dziatalnos¢
polegajacg na wytwarzaniu produktu albo kazdg inng osobe, ktéra wystepuje jako wytworca,
umieszczajgc na produkcie bgdz do niego dotgczajgc swoje nazwisko, nazwe, znak towarowy
badz inne odrdzniajgce oznaczenie (...) i tym samym bierze za dany produkt
odpowiedzialno$é. Natomiast dystrybutor to kazdy, kto posredniczy w drodze produktu od
wytworcy do konsumenta. Cechg réznigca go od producenta jest to, ze jego dziatalnosé nie
wptywa na wtasciwosci towaru zwigzane z bezpieczenstwem. Takim dystrybutorem jest
sprzedawca. Sprzedawca moze by¢ producentem w rozumieniu ww. ustawy, gdy dokonuje
pewnych zmian majgcych wptyw na bezpieczenstwo produktu. Zatem sprzedawca to
podmiot, ktory dokonuje (sprzedazy) zbycia okreslonej rzeczy na rzecz innego podmiotu nie
ingerujac we witasciwosci sprzedawanej rzeczy, ktéra ma znaczenie dla jej bezpieczenstwa.
Podsumowujac, cechg, ktdra rdzni posrednika / dystrybutora od producenta jest to, ze jego
dziatalnos$¢ nie wptywa na wtasciwosci towaru np. zwigzane z jakoscig, wtasciwosciami,
bezpieczenstwem, czy dostosowaniem produktu do wymogdéw danego rynku. Producent
moze zlecic¢ fizyczng produkcje podmiotowi zewnetrznemu i nadal bedzie pozostawat
producentem tego produktu, o ile produkcja jest realizowana na jego zlecenie, wg jego
projektu, pod jego markg, znakiem firmowym i bierze za ten produkt odpowiedzialnos¢. W
zwigzku z powyzszym, opisana wyzej firma moze przystapi¢ do konkursu i powinna doktadnie
opisac swojg role w procesie produkcyjnym oraz posiadane prawa ochronne na znak
towarowy.

Czy do wskaznika rezultatu "kontrakty" oraz "wzrost przychoddéw" liczymy tylko te pozyskane
z nowego rynku w projekcie?

W ramach wskaznika rezultatu dotyczacego Kontraktéw handlowych do wartosci docelowe;j
liczymy tylko nowe rynki natomiast w ramach wskaznika dotyczacego Wzrostu przychodéw
liczymy przychody z eksportu w ujeciu ogdlnym. Wzrost przychoddw ze sprzedazy na eksport
(w ramach i poza UE) wyrobdw i/lub ustug, osiggniete przez przedsiebiorstwo wsparte w
zakresie internacjonalizacji dziatalnosci. Przez internacjonalizacje dziatalnosci
przedsiebiorstwa rozumie sie podejmowanie kazdej dziatalnosci gospodarczej za granica.
Wskaznik przewidziany do stosowania przez Wnioskodawcéw, ktérzy przed ztozeniem
whniosku o dofinansowanie prowadzili dziatalnos$¢ eksportowg (i w roku obrotowym



poprzedzajgcym rok ztozenia wniosku o dofinansowanie osiggali lub nie przychody z
eksportu) oraz Wnioskodawcdw, ktdrzy w roku poprzedzajgcym rok ztozenia wniosku o
dofinansowanie prowadzili dziatalnos$¢ gospodarczg inng niz sprzedaz na eksport, ale w
wyniku realizacji projektu planujg rozpoczecie dziatalnosci eksportowej. Wptyw
realizowanych projektow na postep rzeczowo-finansowy Programu mierzony bedzie
przyrostem przychoddéw ze sprzedazy na eksport (w ramach i poza UE) wyrobéw i/lub ustug.
Wartos$¢ bazowa wskaznika w kazdym przypadku bedzie réwna ,,0,00 PLN” (nawet w sytuacji,
gdy w roku obrotowym poprzedzajgcym rok ztozenia wniosku o dofinansowanie
Whnioskodawca posiadat przychody ze sprzedazy na eksport).Wartos¢ docelowa wskaznika
bedzie rowna rdznicy pomiedzy planowang wartoscig przychoddéw ze sprzedazy na eksport
(w ramach i poza UE) wyrobdw i/lub ustug na koniec pierwszego petnego roku obrotowego
po zakonczeniu realizacji projektu, a wartoscig tych przychoddw na koniec ostatniego roku
obrotowego przed ztozeniem wniosku o dofinansowanie (przyrost przychodow ze sprzedazy
na eksport (w ramach i poza UE) wyrobow i/lub ustug, bedacy efektem realizacji
projektu).Wielkos¢ przychoddw ze sprzedazy nalezy podawac wytgcznie w cenach netto.
Przychody ze sprzedazy muszg by¢ nalezycie udokumentowane (np. faktury VAT,
sprawozdanie finansowe). W celu weryfikacji poprawnosci osiggniecia wskaznika nalezy
zastosowac nastepujacy algorytm: wartos¢ eksportu w roku bazowym sprzed ztozenia
whniosku o dofinansowanie + zadeklarowana we wniosku o dofinansowanie wartosé
docelowa wskaznika = suma aktualnych przychoddéw ze sprzedazy na eksport na koniec
danego, petnego roku obrachunkowego. Wartosci z poszczegdlnych lat obrachunkowych nie
sumujg sie.

Z dokumentacji konkursowej wynika, ze wskaznikiem odpowiednim dla misji jest “Liczba
imprez targowo-wystawienniczych w ktérych Wnioskodawca wziat udziat”. Czy to oznacza, ze
misje w innym charakterze tj. niezwigzane z udziatem w targach, nie moga by¢ kosztem
kwalifikowanym? Pytamy o to czy wobec takiego wskaznika dla uproszczonych metod
rozliczania misje w innym charakterze tj. niezwigzane z udziatem w targach, nie moga by¢
kosztem kwalifikowanym?

W ramach rozliczania wydatkow zwigzanych z misjg gospodarcza w sytuacji kiedy misja
gospodarcza nie jest zwigzana z udziatem w targach bedg kwalifikowalne tylko w ilosci 3 misji
w ramach realizowanego projektu i beda rozliczane za pomocg wskaznika Liczba
przedstawicieli biorgcych udziat w targach, wystawach (szt.) w nazwie zadania wskazecie
Panstwo nazwe Misji gospodarczej.

Czy pole we wniosku "Zaangazowanie kobiet i os6b mtodych" jest obligatoryjne do
wypetnienia?

Tak, nalezy wypetni¢ wszystkie pola we wniosku o dofinansowanie.

Jak rozliczamy koszty hotelu i podrézy stuzbowych?

Jesli chodzi o koszty noclegu to mozna rozlicza¢ na podstawie rzeczywistych kosztow na
podstawie rachunkéw/faktur. Jezeli za pomocg uproszczonych metod rozliczania wydatkow
to rozliczenie kosztow podrdzy stuzbowych wraz z poleceniem wyjazdu stuzbowego, lub
umowa zawarta z firmg zewnetrzng na organizacje wyjazdu przedstawicieli biorgcych udziat
w targach, wystawach

Co rozumiemy przez "liczbe kontraktow" - czy moze to by¢ faktura sprzedazy?

Weryfikacja realizacji wskaznika rezultatu ,,Liczba kontraktéw handlowych zagranicznych,
podpisanych przez przedsiebiorstwa wsparte w zakresie internacjonalizacji” odbywa sie m.in.
poprzez weryfikacje kontraktu handlowego, umowy handlowej, oswiadczenia o zawarciu
umowy podpisanej przez beneficjenta i przedsiebiorce z zagranicy, faktury potwierdzajgcej
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wystgpienie transakcji sprzedazowej pomiedzy beneficjentem a kontrahentem z zagranicy,
inne dokumenty o réwnowaznej wartosci dowodowej

Czy w projekcie muszg by¢ koszty posrednie? czy mozna ich nie ujmowac¢ we wniosku?

Nie ma obowigzku zastosowania kosztéw posrednich w ramach Budzetu projektu.

Jaki wskaznik nalezy wskazac¢ przy kosztach ustugi ttumaczen wraz z prawami autorskimi,
jezeli projekt jest rozliczany kwotami ryczattowymi?

Koszty ustug ttumaczen wraz z prawami autorskimi nalezy rozliczy¢ wskaznikiem Liczba
zakupionych ustug doradczych (szt.).

Dokumenty do weryfikacji realizacji wskaznika to w szczegdlnosci: raport z wykonania ustugi
wraz z protokotem odbioru ustugi

Czyli wskazniki osiggniecia kontraktu i przychody muszg by¢ osiggniete czy tez utrzymane w
okresie trwatosci projektu?

Liczba kontraktow handlowych zagranicznych, podpisanych przez przedsiebiorstwa wsparte
w zakresie internacjonalizacji - Wartos¢ docelowa wskaznika nalezy osiggna¢ nie pdzniej niz
12 miesiecy od zakonczenia realizacji projektu i utrzymacé w okresie trwatosci projektu.

W przypadku wygasniecia/rozwigzania umowy w trakcie okresu trwatosci nalezy zawrzeé
kolejng, co oznacza, ze w przypadku jednorazowych transakcji, utrzymanie wartosci
docelowej wskaznika w okresie trwatosci wigze sie z koniecznoscig zawarcia nowej umowy
lub udokumentowania sprzedazy w kazdym kolejnym roku trwatosci.

W przypadku zawarcia wiecej niz jednego kontraktu handlowego z tym samym kontrahentem
w jednym roku, osiggnieta wartos$¢ wskaznika rowna sie ,1”.

W przypadku projektu dotyczacego wdrozenia nowego modelu biznesowego
przedsiebiorstwa w celu wejscia na nowe zagraniczne rynki zbytu, kontrakt handlowy musi
dotyczy¢ wytgcznie nowych zagranicznych rynkéw zbytu wskazanych w projekcie. W
przypadku, gdy taki projekt zaktada wejscie na wiecej niz jeden nowy zagraniczny rynek
zbytu, Beneficjent jest co do zasady zobowigzany zawrze¢ co najmniej jeden kontrakt
handlowy na kazdym nowym rynku.

Wskaznik Wzrost przychoddw ze sprzedazy na eksport (w ramach i poza UE) wyrobéw i/lub
ustug, osiggniete przez przedsiebiorstwo wsparte w zakresie internacjonalizacji dziatalnosci.
Przez internacjonalizacje dziatalnosci przedsiebiorstwa rozumie sie podejmowanie kazdej
dziatalnosci gospodarczej za granica.

Wskaznik przewidziany do stosowania przez Wnioskodawcow, ktérzy przed ztozeniem
whniosku o dofinansowanie prowadzili dziatalnos$é eksportows (i w roku obrotowym
poprzedzajgcym rok ztozenia wniosku o dofinansowanie osiggali lub nie przychody z
eksportu) oraz Wnioskodawcéw, ktdrzy w roku poprzedzajgcym rok ztozenia wniosku o
dofinansowanie prowadzili dziatalnos¢ gospodarczg inng niz sprzedaz na eksport, ale w
wyniku realizacji projektu planujg rozpoczecie dziatalnosci eksportowej.

Wptyw realizowanych projektéw na postep rzeczowo-finansowy Programu mierzony bedzie
przyrostem przychoddw ze sprzedazy na eksport (w ramach i poza UE) wyrobéw i/lub ustug.
Wartos¢ bazowa wskaznika w kazdym przypadku bedzie réwna ,,0,00 PLN” (nawet w sytuacji,
gdy w roku obrotowym poprzedzajgcym rok ztozenia wniosku o dofinansowanie
Whnioskodawca posiadat przychody ze sprzedazy na eksport).

Warto$¢ docelowa wskaznika bedzie réwna réznicy pomiedzy planowang wartoscig
przychoddw ze sprzedazy na eksport (w ramach i poza UE) wyrobdw i/lub ustug na koniec
pierwszego petnego roku obrotowego po zakonczeniu realizacji projektu, a wartoscig tych
przychoddéw na koniec ostatniego roku obrotowego przed ztozeniem wniosku o
dofinansowanie (przyrost przychoddw ze sprzedazy na eksport (w ramach i poza UE)
wyrobdw i/lub ustug, bedacy efektem realizacji projektu).



Wielkos¢ przychoddw ze sprzedazy nalezy podawac wyfgcznie w cenach netto.
Przychody ze sprzedazy muszg by¢ nalezycie udokumentowane (np. faktury VAT,
sprawozdanie finansowe). Wskaznik jest wskaznikiem rezultatu zgodnie z umowg o
dofinansowanie musi by¢ osiggniety i utrzymany w okresie trwatosci.




