
SPOTKANIE INFORMACYJNE
DOTYCZĄCE NABORU FELD.01.05-IP.02-006/24:
Wsparcie internacjonalizacji przedsiębiorstw

Działanie: FELD.01.05 Konkurencyjność MŚP



❖ Rozpoczęcie naboru: 8 listopada 2024 r. godzina 8:00

❖ Zakończenie  naboru: 20 grudnia 2024 r. godzina 12:00

❖ Orientacyjny termin rozstrzygnięcia naboru: marzec 2025 r.

❖ Wniosek wraz z załącznikami należy złożyć wyłącznie w wersji elektronicznej 

w systemie CST2021 (Aplikacji WOD2021): https://wod.cst2021.gov.pl.

❖ Błędy związane z funkcjonowaniem aplikacji WOD2021 należy zgłaszać 

wyłącznie na adres e-mail: ami.feld@cop.lodzkie.pl

SKŁADANIE
WNIOSKÓW

https://wod.cst2021.gov.pl/


Alokacja na konkurs:
20 000 000 zł
Minimalna kwota wydatków kwalifikowalnych projektu wynosi:
300 000,00 zł
Maksymalna kwota dofinansowania projektu wynosi:
1 000 000,00 zł.
Maksymalny poziom dofinansowania na cały projekt:
85% kosztów kwalifikowalnych. 

ALOKACJA I LIMITY
W NABORZE



ZALICZKA 

max. 80% kwoty dofinansowania (możliwe obniżenie przez COP

poziomu wnioskowanej zaliczki)

ALOKACJA I LIMITY
W NABORZE



TYP
WNIOSKODAWCY

Nabór skierowany jest do następujących typów podmiotów (Beneficjentów):

❖ mikro, małe, średnie przedsiębiorstwa, o których mowa w art. 2 załącznika 
I do rozporządzenia 651/2014.

W ramach przedmiotowego naboru nie dopuszcza się realizacji projektów 

w formule partnerstwa zgodnie z art. 39 ustawy wdrożeniowej, który reguluje 

obowiązki związane z utworzeniem partnerstwa



MIEJSCE REALIZACJI 
PROJEKTU

Projekt musi być realizowany w granicach administracyjnych 

województwa łódzkiego. 

Wnioskodawca musi na dzień złożenia wniosku posiadać siedzibę, bądź 

- w przypadku osób fizycznych prowadzących działalność gospodarczą -

stałe miejsce wykonywania działalności gospodarczej.



TYP
PROJEKTU

Typ projektu podlegający dofinansowaniu:

❖ wsparcie internacjonalizacji przedsiębiorstw.

W ramach przedmiotowego typu planowane jest wsparcie przedsiębiorstw

w zakresie internacjonalizacji mające na celu zwiększenie skali potencjału 

eksportowego firm z sektora MŚP poprzez m.in.: usługi doradcze dla MŚP, 

analizę możliwości wejścia na rynki zagraniczne, wdrożenie strategii wejścia 

przedsiębiorstwa na rynek zagraniczny.



TYP
PROJEKTU

❖ Projekt obejmuje  wyłącznie działania polegające na wejściu na nowe 

zagraniczne rynki zbytu.

❖ Wsparciem objęte będą wyłącznie projekty obejmujące udział Wnioskodawcy jako 

wystawcy w targach i wystawach o charakterze międzynarodowym oraz jako 

dodatkowe działanie projekt może obejmować udział Wnioskodawcy w misjach 

gospodarczych.

❖ Pomoc nie może być udzielona na realizację projektu dotyczącego działalności 

handlowej (handlu obcymi wyrobami lub obcymi usługami).

❖ Dofinansowaniem nie może zostać objęty projekt zakończony. 



NOWY
ZAGRANICZNY      
RYNEK ZBYTU

Przez nowy zagraniczny rynek zbytu należy rozumieć kraj, z którym do czasu 

realizacji projektu nie była prowadzona przez dane przedsiębiorstwo 

wymiana handlowa. 

Oznacza to, że przedsiębiorstwo nie może posiadać żadnej umowy lub faktury 

dokumentującej sprzedaż tych samych, zamiennych lub substytucyjnych 

produktów na rzecz jakiegokolwiek podmiotu posiadającego miejsce rejestracji 

działalności gospodarczej w danym kraju, wskazanym jako nowy zagraniczny 

rynek zbytu. 



Dopuszczalna jest jednak tzw. „incydentalna sprzedaż” na rynku, 

na który Wnioskodawca zamierza wejść w efekcie realizacji projektu 

tzn. sytuacja gdy nastąpiła sprzedaż produktu/usługi w wyniku której 

wystawiono tylko 1 fakturę/inny dokument księgowy o równoważnej 

wartości dowodowej a przedsiębiorca nie podjął działań 

zmierzających do wprowadzenia produktu na ten rynek. 

NOWY
ZAGRANICZNY      
RYNEK ZBYTU



Przy ocenie, czy produkty, planowane do wprowadzenia na nowy zagraniczny rynek 

zbytu, są zamienne lub substytucyjne wobec produktów już sprzedawanych przez 

przedsiębiorstwo na tym rynku, brane są pod uwagę w szczególności:

❖ substytucyjność popytu – czy produkty uważane są za zamienne lub za 

substytuty przez konsumenta, ze względu na właściwości produktów, ich ceny          

i ich zamierzone stosowanie,

❖ substytucyjność podaży – czy dostawca jest w stanie przestawić 

produkcję/świadczenie usług na odpowiednie produkty oraz obrót nimi w 

krótkim czasie bez występujących dodatkowych znacznych kosztów lub zagrożeń.

NOWY
ZAGRANICZNY      
RYNEK ZBYTU



DOFINANSOWANIE

Wydatki kwalifikowalne w ramach projektu mogą być finansowane w ramach:

✓ pomocy na usługi doradcze i udział MŚP w targach lub

✓ pomocy de minimis

❖ Możliwe jest łączenie pomocy publicznej i pomocy de minimis w ramach jednego 

projektu.

❖ Nie jest możliwe łączenie pomocy publicznej i pomocy de minimis w ramach 

jednego wydatku.



DOFINANSOWANIE

❖ Maksymalny poziom dofinansowania dla wnioskodawcy w przypadku 

kosztów objętych pomocy na usługi doradcze i udział MŚP w targach  

wynosi 50% całkowitych wydatków kwalifikowalnych. 

❖ Maksymalny poziom dofinansowania na cały projekt wynosi 85%.



POMOC
DE MINIMIS

Limit pomocy de minimis do 300 000,00 EUR w okresie trzech pełnych lat. 

Limit weryfikowany na etapie oceny projektu oraz na etapie podpisania umowy 

o dofinansowanie.

Dofinansowanie wyłącznie w ramach pomocy de minimis:

✓ prace przygotowawcze;

✓ cross-financing – do 2 % kwoty dofinansowania;

✓ koszty pośrednie.



METODA
ROZLICZANIA 
WYDATKÓW

W projekcie, którego koszt ogółem wyrażony w złotych nie przekracza 

równowartości 200 tys. EUR, finansowanym w całości w ramach pomocy 

de minimis, obowiązkowo muszą być stosowane kwoty ryczałtowe w oparciu 

o budżet projektu.



W projekcie, którego koszt ogółem wyrażony w złotych nie przekracza 

równowartości 200 tys. EUR, finansowanym w ramach pomocy de minimis 

i regionalnej pomocy inwestycyjnej, jest możliwość zastosowania kwot 

ryczałtowych w oparciu o budżet projektu.

METODA
ROZLICZANIA 
WYDATKÓW



W projekcie, którego koszt ogółem wyrażony w złotych przekracza 

równowartość 200 tys. EUR w dniu zawarcia umowy o dofinansowanie 

projektu, nie ma możliwości zastosowania kwot ryczałtowych. Koszty 

bezpośrednie projektu rozliczane są na podstawie rzeczywiście ponoszonych 

wydatków.

METODA
ROZLICZANIA 
WYDATKÓW



Jeżeli w projekcie kwalifikowane są koszty pośrednie, wówczas obowiązkowe 

jest ich rozliczenie stawką ryczałtową 7% kwalifikowalnych kosztów 

bezpośrednich.

Koszty pośrednie to koszty niezbędne do realizacji projektu, ale niedotyczące 

bezpośrednio głównego przedmiotu projektu.

METODA
ROZLICZANIA 
WYDATKÓW



Do przeliczenia łącznego kosztu projektu stosuje się miesięczny obrachunkowy 

kurs wymiany waluty stosowany przez KE, aktualny na dzień ogłoszenia naboru 

tj. 1 EUR = 4.3463 PLN

https://commission.europa.eu/funding-tenders/procedures-guidelines-

tenders/information-contractors-and-beneficiaries/exchange-rate-inforeuro_en

KWOTY
RYCZAŁTOWE

https://commission.europa.eu/funding-tenders/procedures-guidelines-tenders/information-contractors-and-beneficiaries/exchange-rate-inforeuro_en


❖ każde zadanie musi mieć przypisaną kwotę ryczałtową – kwota ryczałtowa        
nie może obejmować kilku zadań. Wszystkie wydatki, pozytywnie ocenione
pod kątem kwalifikowalności, celowości, racjonalności i efektywności kwoty; 

❖ każde zadanie musi mieć przypisany wskaźnik jego realizacji, którego 
osiągnięcie (w ujęciu osiągnięty lub nie osiągnięty) będzie weryfikowane w trakcie 
rozliczania projektu na podstawie dokumentów wskazanych we wniosku 
o dofinansowanie oraz w umowie; 

❖ brak obowiązku gromadzenia i opisywania dokumentów księgowych                   
na potwierdzenie poniesienia wydatków;

❖ nie stosuje się procedur wyboru wykonawców, o których mowa w rozdziale 
3.2 Wytycznych dotyczących kwalifikowalności wydatków na lata 2021-2027

KWOTY
RYCZAŁTOWE



KWOTY RYCZAŁTOWE - SZACOWANIE:

❖ źródła danych, np. wydruki/linki do stron internetowych, rozesłanie zapytania 
ofertowego, zamieszczenie zapytania ofertowego na stronie internetowej 
wnioskodawcy lub innej do tego przeznaczonej,

❖ nazwy oferentów (3 oferty, z zastrzeżeniem wydatków, dla których na rynku nie 
istnieje 3 potencjalnych oferentów),

❖ wartość ofert lub cenniki, 
❖ uzasadnienie przyjętej wartości wydatku, np. średnia kwot z otrzymanych 

ofert, inne obiektywne i uzasadnione warunki,
❖ termin rozeznania rynku – maksymalnie 6 miesięcy przed datą złożenia 

wniosku lub dniem rozpoczęcia projektu, jeśli projekt rozpoczął się przed dniem 
złożenia wniosku

KWOTY
RYCZAŁTOWE



Kwoty ryczałtowe – wskaźniki:

Zadania dotyczące udziału w targach, wystawach:

KWOTY
RYCZAŁTOWE

wskaźnik dokumenty do weryfikacji

• Liczba imprez targowo-wystawienniczych 
w których Wnioskodawca wziął udział 
(szt.)

• wpis do katalogu wystawców



Kwoty ryczałtowe – wskaźniki:

Zadania dotyczące kosztów podróży służbowych i kosztów transportu:

KWOTY
RYCZAŁTOWE

wskaźnik dokumenty do weryfikacji

• Liczba 
przedstawicieli 
biorących udział 
w targach, 
wystawach (szt.).

• rozliczenie kosztów podróży służbowych wraz z poleceniem 
wyjazdu służbowego,

• umowa zawarta z firmą zewnętrzną na organizację wyjazdu 
przedstawicieli biorących udział w targach, wystawach



Kwoty ryczałtowe – wskaźniki:

Zadania dotyczące usług doradczych:

KWOTY
RYCZAŁTOWE

wskaźnik dokumenty do weryfikacji

• Liczba zakupionych 
usług doradczych (szt.).

• raport z wykonania usługi wraz z protokołem odbioru 
usługi



Kwoty ryczałtowe – wskaźniki:

Zadania dotyczące materiałów promocyjnych:

KWOTY
RYCZAŁTOWE

wskaźnik dokumenty do weryfikacji

• Liczba zrealizowanych 
umów/zamówień na 
materiały promocyjne (szt.)

• umowa/zamówienie zawarta z wykonawcą usługi
• protokół odbioru wykonania usługi



Kwoty ryczałtowe – wskaźniki:

Zadania dotyczące zakupu usługi szkoleniowej (cross-financing):

KWOTY
RYCZAŁTOWE

wskaźnik dokumenty do weryfikacji

• Liczba zakupionych 
usług szkoleniowych 
(szt.)

1) umowa z wykonawcą na realizację specjalistycznego szkolenia 
dla pracowników beneficjenta; 2) dokumenty potwierdzające 
uczestnictwo w szkoleniach specjalistycznych pracowników 
przedsiębiorcy, tj. kopie list obecności, podpisane przez osoby 
uczestniczące w szkoleniach, kopie certyfikatów dla 
poszczególnych osób uczestniczących w szkoleniach, o ile 
stanowią one integralną cześć szkolenia.
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KWALIFIKOWALNOŚĆ
PROJEKTU



Wydatki związane z realizacją projektu, które wynikają bezpośrednio z określonego typu projektu, 

a także: 

❖ koszty opracowania koncepcji wprowadzenia nowych produktów (wyrobów lub usług) na 

rynki docelowe, zawierającej m.in: określenie rynków docelowych dla działalności eksportowej 

wnioskodawcy; analizę pozycji konkurencyjnej wnioskodawcy na danym rynku; analizę wejścia 

na rynek docelowy przeprowadzoną w oparciu o analizę aktów prawnych, procedur, 

zwyczajów, praktyk handlowych i zasad warunkujących dostęp produktów do rynku; rodzaje 

działań koniecznych do wejścia na nowe rynki zbytu – wydatek stanowić może nie więcej niż 

10% wydatków kwalifikowalnych projektu,

KOSZTY 
KWALIFIKOWALNE



❖ koszty związane z udziałem w targach, wystawach, w tym wydatki na:

✓ wynajem sprzętu, pomieszczeń lub powierzchni wystawienniczej,

✓ projekt i zabudowę stoiska wystawowego lub ekspozycji, jego organizację 

i obsługę techniczną,

✓ wpis do katalogu targowego, wystawowego, opłaty rejestracyjne,

✓ wstęp na targi lub wystawy,

✓ reklamy w mediach targowych,

✓ obsługę organizacyjną udziału w wystawach, targach,

✓ transport eksponatów, innych materiałów lub produktów (wraz

z ubezpieczeniem i odprawą celną).

KOSZTY 
KWALIFIKOWALNE



❖ koszty usługi tłumaczeń wraz z prawami autorskimi.

❖ koszty podróży służbowych dla nie więcej niż trzech przedstawicieli uczestniczących

w targach, imprezach wystawienniczych lub misjach gospodarczych (transport, 

zakwaterowanie, ubezpieczenia i wizy, z wyłączeniem wyżywienia) – maksymalnie w okresie 

dwóch dni przed i jednego dnia po przedsięwzięciu oraz w okresie trwania przedsięwzięcia, 

w zakresie i według stawek określonych w przepisach w sprawie ustalania należności 

przysługujących pracownikowi zatrudnionemu w państwowej lub samorządowej jednostce 

sfery budżetowej z tytułu podróży służbowej poza granicami kraju. W ramach projektu 

wnioskodawca może kwalifikować udział w nie więcej niż w 3 misjach gospodarczych.

KOSZTY 
KWALIFIKOWALNE



Koszty transportu i zakwaterowania mogą być zaakceptowane i rozliczone na podstawie 

stosownych dokumentów przedstawionych przez beneficjenta (faktur lub dokumentów           

o równoważnej wartości księgowej) za hotel, bilety kolejowe, lotnicze, autobusowe.                

W sytuacji niemożności skorzystania ze środków komunikacji zbiorowej (np. w przypadku 

osób niepełnosprawnych lub jeśli wymaga tego specyfika projektu), wydatki związane

z dojazdem samochodem będą kwalifikowalne na podstawie kosztów używania samochodu 

do celów służbowych według stawki za 1 km przebiegu, zgodnie z obowiązującymi 

przepisami  w zakresie należności przysługujących z tytułu podróży służbowej.

KOSZTY 
KWALIFIKOWALNE



❖ koszty przygotowania projektu i produkcji indywidualnych materiałów promujących produkty 

lub usługi MŚP (np. przygotowanie i druk materiałów promocyjnych, broszur, katalogów, 

folderów reklamowych zawierających ofertę handlową, prezentacje multimedialne, filmy 

instruktażowe, materiały testowe rozdawane w czasie imprezy wystawienniczej),

❖ zakup usług doradczych związanych z wyszukiwaniem i doborem partnerów na rynkach 

docelowych, w tym w zakresie określenia, wyselekcjonowania, sprawdzenia wiarygodności 

grupy docelowej potencjalnych partnerów handlowych, przygotowania ofert współpracy        

oraz negocjacji handlowych (pozycja ta nie obejmuje usług pośrednictwa handlowego

oraz doradztwa związanego z bezpośrednim uczestnictwem doradcy w negocjacjach),

KOSZTY 
KWALIFIKOWALNE



❖ zakup usług w zakresie organizacji spotkań z wyselekcjonowanymi potencjalnymi 

partnerami handlowymi,

❖ koszty usług doradczych w zakresie tworzenia regulaminów usług, gwarancji produktowych 

i innych dokumentów niezbędnych dla wprowadzenia produktu na nowy rynek,

❖ koszty usług doradczych w zakresie uzyskania ochrony własności przemysłowej za granicą, 

odnoszące się do produktów przeznaczonych do sprzedaży na rynkach zagranicznych,

❖ koszty pośrednie rozliczane metodą stawki ryczałtowej w wysokości 7% kwalifikowalnych 

kosztów bezpośrednich.

KOSZTY 
KWALIFIKOWALNE



❖ wkład niepieniężny,

❖ zakup środków trwałych,

❖ zakup usług doradczych związanych z bieżącą działalnością operacyjną 

przedsiębiorstwa, w szczególności w zakresie doradztwa podatkowego, księgowego, 

stałej obsługi prawnej.

KOSZTY 
NIEKWALIFIKOWALNE



❖ Okres kwalifikowalności wydatków rozpoczyna się 1 stycznia 2021 r., z zastrzeżeniem zasad 

określonych dla pomocy publicznej. Nie dopuszcza się projektów rozpoczętych przed tą datą. 

Końcową datą kwalifikowalności wydatków jest 31 grudnia 2029 r.

❖ Rozpoczęcie prac (rozpoczęcie realizacji projektu) finansowanych w ramach pomocy 

publicznej nie może nastąpić przed dniem lub w dniu złożenia wniosku                                

o dofinansowanie. W przypadku rozpoczęcia przez wnioskodawcę realizacji projektu       

przed dniem lub w dniu złożenia wniosku o dofinansowanie, projekt nie kwalifikuje się do 

objęcia dofinansowaniem.

❖ Rozpoczęcie prac (rozpoczęcie realizacji projektu) finansowanych w ramach pomocy

de minimis może nastąpić przed dniem lub w dniu złożenia wniosku o dofinansowanie.

OKRES 
KWALIFIKOWALNOŚCI



❖ Okres kwalifikowalności wydatków w ramach projektu rozpoczyna się z dniem 

rozpoczęcia realizacji projektu, a kończy wraz z jego zakończeniem, tj. datami 

wskazanymi we wniosku o dofinansowanie.

❖ Projekt zakończony – należy przez to rozumieć projekt, który został fizycznie 

ukończony (w przypadku robót budowlanych) lub w pełni zrealizowany (w przypadku 

dostaw i usług) przed przedłożeniem wniosku o dofinansowanie w ramach naboru, 

niezależnie od tego czy wszystkie powiązane płatności zostały dokonane przez 

Beneficjenta; 

❖ Dofinansowaniem nie może zostać objęty projekt zakończony.

OKRES 
KWALIFIKOWALNOŚCI
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OCENA PROJEKTU



Komisja oceny projektów = pracownicy COP oraz eksperci

Etapy oceny:
1) ocena formalna
2) ocena merytoryczna

OCENA PROJEKTU



OCENA
FORMALNA

Kryteria formalne ogólne dostępu niepodlegające poprawie:
❖ Typ beneficjenta

❖ Zgodność z regulaminem wyboru 

projektów

❖ Wykluczenie wnioskodawcy

❖ Miejsce realizacji projektu

❖ Działania dyskryminujące

❖ Przeniesienie produkcji

❖ Właściwa metoda rozliczania 

wydatków

Niespełnienie skutkuje przyznaniem oceny negatywnej.



Kryteria ogólne formalne dostępu podlegające 
poprawie/uzupełnieniu lub wyjaśnieniu:

❖ Zgodność z instrukcją 

wypełniania wniosku

❖ Partnerstwo

❖ Projekt hybrydowy

❖ Zasady równościowe

❖ KPP

❖ KPON

❖ Zrównoważony rozwój

OCENA
FORMALNA



Kryterium formalne dostępu specyficzne niepodlegające poprawie:

❖ Miejsce działalności

Niespełnienie skutkuje przyznaniem oceny negatywnej.

OCENA
FORMALNA



Kryteria merytoryczne dostępu ogólne niepodlegające poprawie:

❖ Zgodność z typem projektu

❖ Odporność infrastruktury na zmiany klimatu

❖ Inwestycje produkcyjne w przedsiębiorstwach innych niż MŚP

Niespełnienie skutkuje przyznaniem oceny negatywnej.

OCENA 
MERYTORYCZNA



❖ Zgodność projektu z obowiązującymi przepisami

❖ Wykonalność techniczna, technologiczna projektu

❖ Wykonalność finansowa i trwałość projektu

❖ Wykonalność instytucjonalna projektu

❖ Kwalifikowalność kosztów w projekcie

❖ Budżet projektu

❖ Realność wskaźników

OCENA 
MERYTORYCZNA

Kryteria merytoryczne dostępu ogólne podlegające poprawie 
/uzupełnieniu lub wyjaśnieniu:



❖ Brak możliwości poprawy lub uzupełnienia wniosku.

❖ Kryteria punktowe służą określeniu kolejności wniosków na liście 

ocenionych projektów.

❖ Pozytywny wynik oceny merytorycznej uzyskują projekty, które spełniają 

wszystkie kryteria merytoryczne dostępu oraz uzyskały wymagane 

minimum punktowe, które wynosi 30% punktów z kryteriów 

merytorycznych punktowych. 

OCENA 
MERYTORYCZNA

Ocena merytoryczna punktowa



❖ Przygotowanie projektu 

❖ Zasada „n+3”

❖ Współpraca międzynarodowa

❖ Zielone zamówienia

❖ Obszary wiejskie 

OCENA 
MERYTORYCZNA

Kryteria merytoryczne punktowe ogólne: 



OCENA 
MERYTORYCZNA

Kryteria merytoryczne punkowe specyficzne:

❖ Wpisywanie się w RIS - kryterium rozstrzygające I stopnia

❖ Działalność eksportowa

❖ Wytwarzanie produktu na terenie województwa łódzkiego

❖ Ochrona własności przemysłowej

❖ Liczba kontraktów

❖ Promocja regionu

❖ Przychody ze sprzedaży

❖ Produkty - kryterium rozstrzygające II stopnia



POPRAWA
WNIOSKU 

❖ Wezwanie za pośrednictwem Aplikacji WOD2021.

❖ Ocena formalna - termin na poprawę - 7 dni kalendarzowych, liczonych od dnia 
następnego po dniu skierowania w Aplikacji WOD2021 wniosku do poprawy.

❖ Ocena merytoryczna - termin na poprawę - 7 dni kalendarzowych, liczonych jw.

❖ Brak uzupełnień w wyznaczonym terminie albo niezgodnie z zakresem 
określonym w wezwaniu - ocena na podstawie pierwotnej wersji wniosku.

Wnioskodawca zobowiązany jest do bieżącego śledzenia powiadomień 
oraz zmian statusu wniosku w Aplikacji WOD2021.



WAŻNE KWESTIE

❖ Zapoznaj się z dokumentacją dla naboru: Regulamin, Kryteria, 
Kwalifikowalność kosztów;

❖ Formularz wniosku wypełnij zgodnie z Instrukcją wypełniania wniosku; 
❖ Załączniki do wniosku podpisane podpisem kwalifikowanym (Oświadczenia 

wnioskodawcy) obligatoryjnie;
❖ Załącznik Budżet projektu-kwoty ryczałtowe zachowaj zgodność z danymi 

przedstawionymi w całej dokumentacji, wskaż dokumenty na podstawie 
których wykażesz osiągnięcie wskaźników dla kwot ryczałtowych wymienione 
z zał. nr 8 do Regulaminu naboru;

❖ Załącznik opis założeń do analizy ekonomiczno-finansowej wskaż jakie 
założenia przyjąłeś wypełniając analizę;



KONSULTACJE
I INFORMACJE

Główny Punkt Informacyjny Funduszy Europejskich w Łodzi
Moniuszki 7/9, tel. 42 663 31 07, 42 663 34 05, 42 291 97 60; 
e-mail: GPILodz@lodzkie.pl

Lokalny Punkt Informacyjny Funduszy Europejskich w Bełchatowie
Lecha i Marii Kaczyńskich 4, tel. 44 754 78 07, 690 600 586; 
e-mail: PIFE.Belchatow@lodzkie.pl

Lokalny Punkt Informacyjny Funduszy Europejskich w Sieradzu
Sarańska 10, tel. 728 660 034, 728 660 024; 
e-mail: PIFE.Sieradz@lodzkie.pl

mailto:GPILodz@lodzkie.pl
mailto:PIFE.Belchatow@lodzkie.pl
mailto:PIFE.Sieradz@lodzkie.pl


DZIĘKUJEMY ZA UWAGĘ
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